JORGE RUBÉN VÁZQUEZ  Y ASOCIADOS

CONSULTORES


TALLER DE ESTRATEGIA COMPETITIVA PRÁCTICA

·  OBJETIVOS

· Acceder a técnicas de gestión de probada eficiencia cuyo uso redunde en  incrementos de la  productividad de las empresas.

· Operar sobre la realidad y facilitar la puesta en práctica de la metodología, para la obtención de ventajas competitivas.

· Facilitar  la implementación de estrategias y/o mejorar, complementar o rediseñar las  existentes.

·  CONTENIDOS

1. Cómo competir en escenarios recesivos.

2. Armado de escenarios futuros.

3. Cómo analizar un sector.

4. Desarrollo de  estrategias posibles.

5. Cómo armar cadenas de valor

6. Generación de ventajas competitivas.

7. Metodología para el armado de estrategias exitosas.

·  METODOLOGÍA

Presentación teórica y análisis sobre casos reales. 

Material audiovisual.

Taller grupal con exposición, debate y conclusiones sobre los trabajos prácticos ejecutados por los asistentes.  

·  DURACIÓN  /  DESTINATARIOS

Dos medias jornadas.

Dirigido a: Empresarios, administradores, cuadros superiores, profesionales y consultores del sector.

Hasta veinte participantes.

